an

KASEREI OBERRIET

Wir sind ein unabhangiges, mittelstandisches Unternehmen, das sich zum Ziel gesetzt hat, die kulinarische
Vielfalt fiir anspruchsvolle Kunden um ein gutes Stiick Kase zu bereichern.

Zur Erganzung unseres Teams suchen wir eine/n

Mitarbeiterin Verkauf Innendienst (50% - 100%)

lhre Aufgaben in dieser Funktion

- Auftragsabwicklung Inland und Export

- Erstellung Speditionsdokumente und Fakturierung der Auftrage

- Erstellung Spezifikation

- Erstellung und Nachfiihren diverser Statistiken

- Erledigung administrativer Arbeiten im Tagesgeschaft (Telefon/ eMail/ Korrespondenz)
- Mengenoptimierung und Koordination Produktion/ Késelager/ Abverkauf

- Qualitatssicherung

- Kundenkontakt: Kontrolle Bestellintervall, Kundenpflege, Produktespezifikationen
- Erarbeitung und Umsetzung Kundenkonzepte

- Promotions- und Aktionsplane

- Optimierung Produktionsdaten

- Koordination und Optimierung der Bereiche

- Umsetzung Messekonzept

- Stellvertretung Betriebsbiiro und Qualitatsmanagement

Unsere Erwartungen an Sie

- Abgeschlossene kaufméannische Ausbildung

- Gute EDV-Kenntnisse (v.a. MS Office)

- Freundlicher und kompetenter Umgang mit Kunden

- Sicheres Auftreten und kommunikative Fahigkeiten

- Kundenorientiertes und dienstleistungsbewusstes Verhalten
- Rasche Auffassungsgabe

- Effiziente, sorgfaltige und selbsténdige Arbeitsweise

- Erfahrung im Lebensmittelbereich erwiinscht

- Weiterbildung in Marketing und Verkauf erwiinscht

- Englisch und Franzésisch schriftlich und mindlich

Wir bieten lhnen

- Grindliche Einarbeitung in einem kleinen Team
- Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tatigkeit in einem dynamischen Betrieb
- Gute Entléhnung

Eintritt: 1. November 2017 oder nach Vereinbarung
Arbeitsort:  Oberriet im Rheintal

Sind Sie interessiert? Dann senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen per E-Mail an urs.imlig@imlig.com

Flr Fragen wenden Sie sich bitte an Herrn Urs Imlig - Telefon Nr. 071 761 11 10 oder 078 639 12 66

Imlig Kaserei Oberriet AG, Staatstrasse 163, 9463 Oberriet SG
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