
– Beratung und Begleitung unserer Kunden bei der Evaluation, Implementierung und dem
Ausbau unserer digitalen Technologien

– Betreuung und Ausbau der bestehenden Geschäftsbeziehungen und Akquisition von
Neukunden in Ihrem Verkaufsgebiet

– Aufbau und Pflege von nachhaltigen Kundenbeziehungen
– Vertrieb der Technologielösungen und Dienstleistungen

BEWERBUNG PER E-MAIL

ACCOUNT MANAGER (M/W), 
80 - 100%

SITE.ch Schweiz AG
Ahornweg 5a
5504 Othmarsingen
Tel +41 62 550 11 10

Robert Odink 
personal@mebgroup.ch

www.sitech.ch

Die SITE.ch Schweiz AG ist ein junges, innovatives Unternehmen der MEB 
Group. Als Schweizer-Marktführer sind wir der kompetente Partner für 
Digitalisierung im Tiefbau. SITECH bietet Lösungen im Bereich 
Baumaschinensteuerung, Bauvermessungen, mobilen Wiegesystemen, Data-
Modeling und Handling an. Nebst technologisch führenden Lösungen von 
Trimble zeichnet uns ein hoher Dienstleistungsgrad aus. Wir verfolgen eine 
klare Wachstumsstrategie und setzen auf langfristige Partnerschaften. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
Dann freuen wir uns über die Zustellung Ihrer vollständigen Bewerbungsunterlagen. Für die Beantwortung 
allfälliger Fragen steht Ihnen Herr Robert Odink gerne zur Verfügung.

– Engagierte Persönlichkeit mit hoher Affinität zum Vertrieb
– Operative Erfahrung im Bauwesen, der Vermessung oder der IT
– Selbständige, kunden- und dienstleistungsorientierte Arbeitsweise
– Gewinnendes Auftreten, Verhandlungsgeschick und Verkaufsflair
– Begeisterung für Innovation und neue Technologien

Ihr Vorteil
– Hohe Eigenverantwortung im wachsenden Markt von Technologielösungen für den Bau
– Wertschätzende Unternehmenskultur und positives Arbeitsklima in einem dynamischen Team
– Gute Anstellungsbedingungen inkl. Firmenfahrzeug und Möglichkeit im Homeoffice zu arbeiten
– Strukturierte und zielgerichtete Einarbeitung in das Produkt- und Lösungsportfolio sowie in die Prozesse

Zur Verstärkung unseres engagierten Teams suchen wir einen engagierten und lösungsorientierten 
Account Manager (m/w), 80 - 100% für die Gebiete Zentralschweiz, Berner Oberland und Oberwallis.

Ihr Verantwortungsbereich:

Unterstützt werden Sie bei Ihrer Tätigkeit durch ein professionelles Support- und Kompetenzzentrum, so-
wie durch die Verkaufsinnendienst-Organisation. 

Ihr Profil




