
Die BuildingPoint Schweiz AG stellt den Unternehmen der Schweizer Bauwirtschaft zukunftsweisende Lösungen 
zum digitalen Planen und Bauen zur Verfügung, mit denen diese die Potentiale der Digitalisierung nachhaltig 
erschliessen. Architekten, Planer, Bauingenieure und Bauunternehmen sowie Stahlbauer und Fertigteilher-
steller realisieren mit unseren Werkzeugen integrierte, digitale Prozesse in der Planung und Ausführung. 

Wir sind der Trimble-Distributor und -Implementierungspartner für Softwarelösungen wie Trimble SketchUp, 
Tekla Structures, Trimble Connect sowie von BIM-fähigen Messtechniklösungen für den Hochbau. Als Unter-
nehmen der MEB Group agieren wir agil und kundenorientiert in einem starken Umfeld, geprägt durch hohe 
Fachlichkeit mit hoher Anerkennung durch unsere Anwender mit einem stark wachsenden Markt im Fokus. 

Bewerbungsunterlagen direkt an:
Markus Tretheway
personal@mebgroup.ch

BuildingPoint Schweiz AG
Ahornweg 3, CH-5504 Othmarsingen
Tel  +41 43 500 80 50

E-COMMERCE BUSINESS 
DEVELOPER

Kennen Sie SketchUp? Die 3D-CAD-Software – ursprünglich von Google entwickelt – ist extrem einfach  
zu bedienen, vielseitig anwendbar und wird von Designern, Architekten, Eventspezialisten und Anderen  
seit vielen Jahren eingesetzt. In der Schweiz haben wir eine Fangemeinde von rund 50 000 Anwendern,  
die meisten nutzen die kostenlose Version. Immer neue Funktionen machen SketchUp zu einer profes- 
sionellen Anwendung, die in die BIM-Welt mehr und mehr integriert ist. 
 
Die BuildingPoint Schweiz AG ist exklusiver SketchUp-Distributor für die Schweiz. 

Als E-Commerce- und Salesspezialist übernehmen Sie den gesamten Vertrieb von SketchUp.  
Das heisst in erster Linie: Profi sein im Online-Absatz von Software und ergänzenden Produkten wie 
Extentions und Schulungen. Sie haben Erfahrung im Channel-Management ebenso wie im EnterpriseSales, 
sind vertriebsstark auch in Präsentationen und bearbeiten gemeinsam mit unserer Marketingabteilung den 
Schweizer Markt. 

Ihr Ziel: Die BuildingPoint Schweiz AG in der bestehenden Fangemeinde positionieren, neue Kunden gewinnen 
und die Online-Verkäufe deutlich steigern. Wir geben Ihnen dazu mit: ein starkes Produkt und überzeugende 
Anwendungsszenarien. Sie sprechen fliessend Englisch und Deutsch, bestens auch Französisch.

Wir freuen uns über Ihre Bewerbung und bieten Ihnen die Mitarbeit in einem motivierten Team und einer 
starken Unternehmensgruppe mit grossen Entwicklungschancen. 


